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Ka�dá z nás je v jiné fázi své podnikatelské cesty. A to je naprosto v poYádku! 
Není potYeba mít vaechno hned od za
átku. Dole�ité je v�d�t, kde práv� stojíte, 
a podle toho si vybrat ten nejlepaí dalaí krok. 
Tento pracovní list je vaaím provodcem, který vám pomo�e zorientovat se v d�ungli 
mo�ností a nástrojo.

PYedstavte si tento list jako mapu. Ukazuje vám, kde se nacházíte a kterým sm�rem se vydat. 
Nemusíte d�lat vaechno najednou, sta
í jeden malý, ale promyalený krok za krokem. 
V Klubu najdete pYesn� ty nástroje a znalosti, které odpovídají vaaí aktuální situaci. 
Poj�me spole
n� zjistit, co je pro vás te� to pravé!

Pokud jste úpln� na za
átku, mrkn�te se na Sekci "Nebojte se onlinu".

Orientace
Zjist�te, kde práv� stojíte

Plán
Vyberte si dalaí logický 
krok

Akce
Za
n�te tam, kde to dává 
smysl

Ka�dá podnikatelka je jedine
ná a její cesta se liaí, proto je klí
ové pochopit, jaké kroky jsou 
pro VÁS momentáln� nejpYínosn�jaí. Projd�te si následující oblasti a upYímn� si odpov�zte 
na otázky. Nebojte se být k sob� upYímná. 
Není to test, ale cenná pomocka pro váa rost a efektivní rozvoj. 
Ka�dá oblast pYedstavuje jeden dole�itý pilíY úsp�aného online podnikání, a jejich postupné 
budování je základem pro udr�itelný rost. 
Zjist�te, která oblast si �ádá vaai pozornost a pé
i nejvíce.

https://www.skool.com/uspesna-online-3505/classroom/95ad8af3?md=70be639c41744816a3ee11111fa49a8b


Struktura listu: Vaae kontrolní body pro 
úsp�ané online podnikání
Vítejte u tohoto pracovního listu, který vám pomo�e jasn� zmapovat vaai aktuální pozici 
na technické cest� online podnikání. Cílem není perfekcionismus, ale upYímné zhodnocení, 
které vám uká�e, kde má smysl investovat energii a 
as práv� te�. 

Oblast Hlavní otázka k zamyalení Kam se vydat dál?

q  Web & 
základna

Mám profesionální a funk
ní 
webovou prezentaci, která mi 
umo�Iuje efektivn� sbírat 
kontakty a prezentovat mé slu�by 

i produkty?

Pokud vaae webová základna 
není pevná, za
n�te v bloku >Váa 
web & systém". Bez solidního 
webu se jen t��ko buduje dov�ra 
a autorita v online sv�t�.

%  
Komunikace 
& mailing

Aktivn� buduji e-mailovou 
databázi a pravideln� komunikuji 
se svým publikem 
prostYednictvím newslettero a 
cílených e-mailových kampaní?

Pokud vám chybí systém pro e-
mailovou komunikaci, zam�Yte se 
na blok >E-maily & komunikace". 
E-mail marketing je jedním z 
nejú
inn�jaích nástrojo pro 
budování vztaho a prodeje. 

�  Viditelnost Jsem pravideln� vid�t na 
platformách, kde se pohybuje 
moje cílová skupina, a tvoYím 
obsah, který pYitahuje klienty?

Pokud cítíte, �e vaae viditelnost je 
omezená, pak je pro vás klí
ový 
blok >Bu�te vid�t". Bez 
viditelnosti vás nikdo neobjeví. 

X  Prodej Mám jasn� definovanou nabídku 
online produktu nebo slu�by, 
kterou jsem schopná efektivn� a 
ideáln� automatizovan� prodávat 
online?

Pokud se vám nedaYí efektivn� 
prodávat online, ponoYte se do 
bloku >Nabídky & prodej". 
Mrkneme na tvorbu prodejních 
stránek, nastavení platebních 
bran a automatizaci prodejního 
procesu. Je bezva mít systém, 
který za vás pracuje i kdy� spíte.

¿  
Automatizace 
a Delegování

Mám propojené rozné nástroje a 
procesy, které mi aetYí 
as, 
minimalizují rutinní úkoly a 
umo�Iují mi soustYedit se na rost 
mého podnikání? Jsem 
pYipravená a umím delegovat?

Jestli�e vás zahlcují opakující se 
úkoly, je 
as na blok 
>Automatizace & rost". 
Automatizace a delegování je 
klí
em ke akálování vaaeho 
podnikání a zisku svobody.



D�da·e
�é �·áß}× ¨«� h�¼b±n ¯ebeh�d��ce�n:

Abyste získala jeat� pYesn�jaí obraz o svém aktuálním stavu a identifikovala oblasti s nejv�taím 
potenciálem pro zlepaení, v�nujte 
as následujícím doplIujícím otázkám pro ka�dou klí
ovou 
oblast:

q  Web & základna

Mám vlastní webovou prezentaci? (vlastní doménu, hosting& - napYíklad na Vedos)

Je moj web responzivní a optimalizovaný pro mobilní zaYízení?

Obsahuje moj web jasné výzvy k akci (CTA), které vedou návat�vníky k dalaímu kroku (napY. 
pYihláaení k newsletteru, sta�ení e-booku, kontakt)?

Mám na webu nastavenou analytiku (napY. Google Analytics), abych mohla sledovat chování 
návat�vníko a efektivitu stránek?

Jsou mé kontaktní formuláYe funk
ní a bezpe
né?

Tipy pro hodnocení: Zkuste si prohlédnout svoj web na rozných zaYízeních. Poproste 
n�koho z vaaeho okolí, aby se na váa web podíval o
ima potenciálního klienta a sd�lil vám 
první dojmy. Prov�Yte rychlost na
ítání stránek (napY. pYes Google PageSpeed Insights).

%  Komunikace & mailing

Mám vytvoYený uvítací e-mailovou sekvenci pro nové odb�ratele?

Je moj newsletter konzistentní ve frekvenci a obsahu?

Segmentuji svou e-mailovou databázi pro cílen�jaí komunikaci?

Sleduji otevYenost a prokliky svých e-mailo?

PYíklady: MailerLite, SmartEmailing, Ecomail
Tipy pro hodnocení: Zanalyzujte data z vaaeho e-mailingového nástroje. Jaká je míra 
otevYení a prokliku? Zkuste si poslat testovací e-mail a ov�Yte si, zda vae vypadá a funguje, 
jak má.

�  Viditelnost

Mám jasn� definovanou strategii pro obsahový marketing?

Pou�ívám konzistentní vizuální styl a hlas zna
ky na vaech platformách?

Interaguji aktivn� se svým publikem v komentáYích a zprávách?

M�Yím dosah a anga�ovanost svých pYísp�vko (napY. na Facebooku, Instagramu, YouTube)?

PYíklady: Instagram Reels, YouTube videa, podcasty na Spotify, blogové 
lánky, LinkedIn 
pYísp�vky.

Tipy pro hodnocení: Projd�te si analytiku vaaich sociálních sítí. Kde je vaae publikum 
nejaktivn�jaí? Jaký typ obsahu získává nejvíce interakcí?

https://vedos.cz/webhosting/?ap=9Itc9b
https://pagespeed.web.dev/
https://www.mailerlite.com/
https://www.smartemailing.cz/
https://ecomail.cz/


X  Prodej

Mám jasno v tom, jaký problém moj produkt/slu�ba Yeaí a pro koho je ur
en?

Je proces objednávky a platby na mém webu jednoduchý a intuitivní?

Mám nastavený automatizovaný prodejní systém (napY. FAPI, SimpleShop, Stripe)

Nabízím doplIkové produkty nebo upselly ke svým hlavním nabídkám?

Mám stanovené prodejní cíle a sleduji svoj prodejní výkon?

PYíklady: Prodejní stránka pro e-book, online kurz, webináY s prodejní nabídkou, 
konzulta
ní balí
ky, osobní spolupráce&

Tipy pro hodnocení: Zkuste si projít celý nákupní proces z pohledu zákazníka. Kde byste 
mohla narazit na pYeká�ky? Zeptejte se n�kolika kliento, jak vnímali proces nákupu, nebo 
nám napiate odkaz v diskusi v komunit� Úsp�aná Online, a my vám dáme zp�tnou vazbu.

¿  Automatizace a Delegování

Identifikovala jsem opakující se úkoly, které by bylo mo�né automatizovat?

Pou�ívám nástroje pro správu projekto (napY. ClickUp, Notion, Trello, Asana, Google 
Workspace&) k organizaci práce?

Trackuji smyslupln� svoj 
as a mám jasn� nastavené workflow?

Mám nastavené automatické zálohování dole�itých dat?

Jsou mé nástroje (napY. e-mailing, CRM, fakturace) vzájemn� propojeny pro plynulejaí tok 
dat?

Jsem pYipravená n�které 
innosti delegovat? A vím jak na to?

PYíklady: Automatické odesílání faktur po nákupu, propojení kontaktního formuláYe s 
e-mailingovým nástrojem, notifikace v chatu pYi nové objednávce, automatické publikování 
obsahu na sociální sít�.

Tipy pro hodnocení: Sepiate si vaechny rutinní úkoly, které d�láte. Které z nich zabírají 
nejvíce 
asu a dají se delegovat nebo automatizovat? Prozkoumejte mo�nosti integrace 
nástrojo, které u� pou�íváte.

Tento detailní pohled vám umo�ní nejen identifikovat slabé stránky, ale pYedevaím odhalit 
skryté pYíle�itosti pro rost a zefektivn�ní vaaeho podnikání. Pamatujte, ka�dý malý krok vpYed 
se po
ítá. Vyberte si jednu oblast, na kterou se te� zam�Yíte, a pusete se do akce!

https://fapi.cz/
https://www.simpleshop.cz/
https://stripe.com/en-cz


Váa osobní plán: Zapiate si své odpov�di
Te� pYichází ta nejdole�it�jaí 
ást. Váa osobní závazek. 

Stáhn�te si PDF verzi tohoto pracovního listu, vytiskn�te si ho, nebo si odpov�di zapiate tYeba 
ru
n� n�kam na papír nebo do plánova
e. 
Dole�ité je, abyste si své myalenky zapsala a ud�lala první konkrétní krok. 
Psaní rukou vám pomo�e ujasnit si myalenky a zavázat se k akci.

D  Tip: Bu�te konkrétní a realistická
Místo >chci být vid�t" napiate tYeba >nato
ím jedno krátké video do 3 dno". 
Konkrétnost je klí
em k úsp�chu!

u  M�ze a}·¼á��n fáße:
Popiate jednou nebo 
dv�ma v�tami, kde se 
práv� nacházíte. 
Jste úplná za
áte
nice? 
U� máte web, ale chybí 
vám systematická 
komunikace? Bu�te k 
sob� upYímná.

PYíklad: >Mám Instagram 
a ob
as postuji 
pYísp�vky, ale nemám 
web ani mo�nost sbírat 
e-maily."

�  Da�±n }«�}, }·e«Ø 
chcl ¼d��a· d� 7 d�Î:
Vyberte si jeden 
konkrétní, malý, ale 
dole�itý krok, který 
mo�ete ud�lat b�hem 
následujícího týdne. Ae 
je to cokoliv. Hlavn� 
za
ít!

PYíklad: >Zalo�ím si 
základní web a nastavím 
kontaktní formuláY."

Ì  Té�a, }·e«é �� 
·e� �ezÐnc ¨á�n:
Co vás trápí nejvíc? Na 

em potYebujete 
zapracovat nebo se 
nau
it n�co nového? 
Identifikujte svou 
nejv�taí výzvu.

PYíklad: >Nevím, jak za
ít 
pravideln� komunikovat 
s mými potenciálními 
klienty pYes e-mail."
"Chci vytvoYit kurz, ale 
nevím jak a na jaké 
platform�."

Po vypln�ní si poznámky uschovejte na viditelném míst� (tYeba na nást�nce u pracovního stolu 
nebo v telefonu jako pYipomínku). Jeat� lepaí je sdílet je v naaí komunit� v Klubu! 
Kdy� se pod�líte o své cíle s ostatními, výrazn� zvýaíte aanci, �e je opravdu splníte. 
A my vám s tím rádi pomo�eme.

Ka�dá velká cesta za
íná jedním malým krokem. Vy jste práv� ud�lala ten první. Gratuluji!


